HIT SALES ACTO | - LO QUE NOTAMOS

e UN SISTEMA QUE SABE LO QUE HACER POR TI

De prospecto
a venta,

en semi-
automatico.

Para pequenos negocios que venden B2B sin equipo
comercial. HIT prospecta, responde, separa tus
mejores oportunidades y hace el seguimiento. Tu
solo cierras.

80% 20%

DEL TRABAJO LO HACE HIT LO PONES TU, DONDE IMPORTA




HIT SALES ACTO | - LO QUE NOTAMOS

¢« NOTAMOS QUE

Base de datos X EXPORT MANUAL

Prospectar te exige :
demasiadas herramientas: " Secuenciador de cay, [paeams T

Bandeja de entrada

47 SIN LEER

]
Cargo Andina D.F ; .
targa @ Maill:enviado

montar campanas, escribir

Editor de COPies X VT_FI NAD mv Info de precios

copies, hacer seguimientos, -,

Hola {nombre} ,viguetu eqino esta creciendo y

una y otra vez, todos los dias. seguimientos

Borrador - sin enviar

Jr Re: propuesta

Llamar a Nuria HACE 6 DiAS

Propuesta s Earp galiial

Un método y una constancia que, - R .
ademas de aburrir, llevan tiempo. Cinco pestanas abiertas antes del primer

mensaje.



HIT SALES ACTO | - LO QUE NOTAMOS

esY ENCONTRAMOS

«Tengo que usar demasiadas «Consigo respuestas, pero «Hago los seguimientos a mano y
herramientas y consigo no agendo reuniones» se me pasan: el que no contesté
pocos resultados» ayer, hoy ya se ha enfriado»

HIT SALES

MV Ahora no es prioridad.

Mv  Marta Vidal DELTA LOGISTICA
TODO EN UNO
” + V¥ si os ahorra 2 h al dia? Os lo ensefo Dia1- Primer mensaje, con su sefal de
PROSPECCION CONVERSACIONES ©
con vuestro caso. compra
SEGUIMIENTO ® Dia 3 - Seguimiento con un caso del sector
MV ( Vale, cuéntame. J @® Dia 6 Toque por LinkedIn, breve y directo
| £ REUNION AGENDADA - JUE 10:00 ] £ REUNION AGENDADA - JUE 10:00
HIT junta todo el ciclo en un solo sistema: HIT rebate las objeciones y sostiene la HIT programa y envia los seguimientos por ti,
prospeccion, conversaciones y seguimientos conversacion por ti hasta que la reunion queda uno a uno, hasta que la reunion queda en la

gue trabajan solos. agendada. agenda.



HIT SALES ACTO | - LO QUE NOTAMOS

s EL RECORRIDO, HOY

Donde se escapa la venta

Cinco pasos, cada uno en una herramienta distinta, y en cada uno un
hueco por el gue se va la oportunidad.

Prospectar Contactar Responder Segun

Listas compradas y horas pegando Copies a mano, campanas gue se Llegan respuestas, pero cada El seguimiento depende de

datos entre apps. Muchas cuentas, pausan y un dominio gue se quema objecion queda sin rebatiry la acordarse. El que no contesto ayer,
pocas que encajen. con el envio en masa. conversacion se enfria. hoy ya se ha enfriado.

Un recorrido sin centro: nadie
sostiene el hilo de principio a fin.

Reunion
Llega a la agenda una de cada

muchas. Las demas se pierden entre
el correo, LinkedIn y la cabeza.
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e CRM

Usalo como CRM premium o conéctalo al tuyo, sin cargo extra

Fa

Como tu CRM Conectado al tuyo

Embudo kanban, fichas de empresa y de contacto, tareas del dia y dashboard Si ya tienes CRM, HIT trabaja contra €l y mantiene la ficha al dia con lo que va
de métricas. Todo el ciclo comercial vive dentro de HIT, con la conversacion al pasando en la conversacion. La conexion va incluida en el plan.
lado de cada oportunidad.

% & pipedrive B waay



HIT SALES ACTO | - LO QUE NOTAMOS

Preocupate por
que quieran
comprarte.

Nosotros hacemos el resto. Todo el ciclo comercial,
en una sola herramienta.

Prospeccion Al Conversations Mapa de respuestas Buzén de HITS



HIT SALES ACTO Il - EL SISTEMA

e« QUE ES HIT

Un método, dentro de un sistema

El método de venta que utilizan las mejores empresas del mundo, a tu
alcance por una fraccion de lo que solia costar.

o

-
HIT SALES

O] O] O] O]

El software y su |A se ocupan del 80% del trabajo y te dejan el 20% que marca la diferencia: la parte humana de la venta.

EL SISTEMA

Prospecta cada dia Valida con 1A Contacta y responde Hace el seguimiento
Con los filtros de tu cliente ideal y Tu propuesta de valor como filtro Email, redes sociales y WhatsApp, Programado, una y otra vez, hasta
datos de multiples proveedores. extra, empresa a empresa. entrenado en tu producto. que la reunién queda en la agenda.

EL RESULTADO

Reuniones en tu
agenda
Un buzon lleno de HITS y el

calendario lleno de reuniones
gue valen la pena.




HIT SALES

Prospeccion que sale de
tu propuesta de valor

Defines tu propuesta de valor en un Value Proposition
Canvas, los dolores que resuelves y las ganancias que
creas, y HIT la convierte en listas vivas de cuentas

verificadas.

+120

PROSPECTOS NUEVOS AL MES

ACTO Il

Value Proposition Canvas

- EL SISTEMA

Inventario manual Todo en un panel
Sin trazabilidad Entregas a tiempo
ICP Rol: Operaciones Sector: Logistica Sefal: esta contratando

NL

CA

TR

Nova Logistica
Esta contratando jefe de almaceéen

Cargo Andina
3 almacenes con stock en hojas de céalculo

TransRio
Abre hub en Valencia este trimestre

DIR. DE OPERACIONES

VALIDO

VALIDO

VALIDO
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Marta Vidal - Delta Logistica IA - LE DIO LA VUELTA A LA CONVERSACION

HIT
Hola Marta, vi que Delta Logistica abre almacén en Valencia. En Tesela
digitalizamos almacén y rutas sin parar la operacion. Os encaja? CAPACIDAD 02

| B Al Conversations: la
Ya tenemos un sistema, ahora no es prioridad. IA convence por tl

En la parte alta del embudo, la IA rebate la objecion con
un argumento a medida y hace girar la conversacion, sin

1A

Lo entiendo, Marta. Casi todos empiezan asi: Tesela se conecta sobre lo
que ya usais y en 2 semanas veis stock y rutas en tiempo real, sin migrar

gue entres.
nada.

Mmm, eso si me interesa. Como funcionaria?

©
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Mapa de respuestas TU LO EDITAS

SUBE A TU BUZON DE HITS

® Me interesa, pasame precios

Mapa de respuestas: cada o Vo cuéntame
contestacion sabe adonde Iir T ——

HIT clasifica todo |lo que contestan tus prospectos en
etiguetas que tu defines. El mapa decide el destino de
cada una: lo que es interés sube a tu buzon de HITS, lo 5 Ahora no es prioridad

ue pide otro togue lo sigue HIT, y lo que no encaja se 5 ;
q. P 9 9 Y19 J © Escribeme en septiembre
cierra con orden.

Cambias una etiqueta de sitio y HIT reclasifica todas las
conversaciones al instante. % No nos interesa, gracias

Ya no trabajo aqui



HIT SALES

CAPACIDAD 04

Buzon de HITS: el interés, listo para cerrar

Los leads calientes suben a tu buzdn. La conversacion a la que la IA dio la
vuelta aparece agui como HIT, con una respuesta lista. Tu solo entras a
rematar.

Buzén de HITS

MV

Jc

PS

Marta Vidal - Delta Logistica
Mmm, eso si me interesa. Cdémo funcionaria?

Jorge Cabrera - Faro Salud
Me interesa, pasame precios.

Pablo Serrano - Grupo Vektra
Habla con Marta, ella lo lleva.

ACTO 11

RECIEN CONVERTIDA
ENVIADA

REFERRAL

EL SISTEMA 11 /19

3 NUEVOS HOY

MV Marta Vidal + VINO DE Al CONVERSATIONS

Mmm, eso si me interesa. Como funcionaria?

RESPUESTA SUGERIDA

Genial, Marta! Te lo enseno en 20 min con los flujos de vuestro propio
almacén. El jueves a las 10:007?

ENVIADA £ 2 SEGUIMIENTOS ACTIVADOS
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esEL MAPA DE RESPUESTAS, EN ACCION

Asi entrenas a HIT: cada respuesta
posible, con su accion y su seguimiento

ETIQUETA

INTERESADO

Respuesta

Me interesa, justo estamos
ordenando el almacén

Enviar el caso de Delta Logistica y
proponer una demo de 20 min.

Guardar

© +2dias Seg

GO ACCION

PIDIO PRECIOS

Respuesta

Nos pasais tarifas para tres
almacenes?

Enviar tarifas de Tesela y proponer
demo del software de almacén.

Guardar

@ +72h Seguimients

Buena o mala, cada respuesta queda mapeada, y el agente contesta solo.

T SEGUIMIENTO

REUNION | POSITIVO

Respuesta

El jueves a las 10 me viene bien

Agendar la reunién y mandar
recordatorio el dia antes.

Guardar

@© +1semana Scguimiento

NO ES EL MOMENTO NEGATIVO

Respuesta

Ahora no es prioridad, quiza en
unos meses

Agradecer, preguntar cuando
retomar y programar
seguimiento en 3 meses.

Guardar

© +3 meses Scguimiento

CAMBIO DE EMPRESA NEGATIVO

Respuesta

Jorge ya no trabaja aqui, dejé
Nortec en mayo

Detectar la salida y pedir el
contacto de su reemplazo.

Guardar

@© +2semanas Scguimiento
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e CANALES Y CONTROL

ACTO Il - EL SISTEMA

Desde tus cuentas, con tu OK

HIT contacta por tus canales y con tu nombre, y los mensajes que importan los

apruebas tu.

POR DONDE ESCRIBE HIT

Por los canales donde ya vive tu venta B2B. Tu
eliges cuales conectar.

8 Email

Desde tu correo, con tu firma

> Redes sociales

LinkedIn y tus identidades de contacto

@ WhatsApp

Para el tramo caliente de la conversacién

DESDE TUS CUENTAS

Los mensajes salen de tus identidades: tu correo,
tu nombre, tu firma.

Tu identidad

Tu correo y tus identidades de contacto

A

Tu las gobiernas

Conectas y desconectas cada canal cuando
guieras

Cadencia humana

_|_|l Volumenes progresivos que protegen tu
deliverability

TODO SALE CON TU OK

El 80/20 es control: la IA prepara, tu decides qué
sale con tu nombre.

L,?:j La IA propone el borrador
Tu editas o apruebas

Z
J Se envia en tu nombre
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e TU SEMANA

Como se ve el lunes
por la manana

Mientras tu no estabas, HIT siguid trabajando. Tu
parte del lunes cabe en un cafe.

Minutos al dia. No horas.

ACTO Il

- EL SISTEMA

Lunes

09:12

09:00 -

TU PARTE: 12 MIN

® 40 cuentas nuevas, validadas con IA contra tu propuesta de valor
® 12 seguimientos enviados, uno a uno y con tu firma

® 3 conversaciones giradas y subidas a tu buzon de HITS

ENTRAS TU

Revisas el buzon de HITS 3 nuevos

Apruebas los mensajes que van a salir

Tomas la conversacion de Marta BEIETE] Be L] 28 FeLs)

Listo. El resto del lunes es tuyo.

~




HIT SALES ACTO Ill - LA PRUEBA

« LOS DATOS

Qué pasa en 30 dias en HIT

reuniones agendadas en los ultimos 30 dias. El 7,4% de las
empresas contactadas.

5.499 - 3.714 - 408

EMPRESAS CONTACTADAS HITS GENERADOS REUNIONES AGENDADAS



HIT SALES

¢« FOUNDING TEAM

Anos de oficio en ventas B2B, bajados a software.

ACTO Ill - LA PRUEBA

Calixto Carbone c:o

5x founder. Mas de quince afios en lead generation B2B.
Paso por Start-Up Chile y Parallel18, donde su startup
guedo entre las tres mejores de su promocion.

En 2025 fundd ELSA Consulting: mas de dos millones de
ddélares al ario generando leads para companias enterprise
y mid-market.

Alejandro Seghezzi -

3x founder. Fue CTO de Wibond, startup de Y Combinator
del batch 2022, y también pasd por Start-Up Chile y
Parallels.

Diseno y construyo la infraestructura fintech integra de
Delivery Hero en América Latina, con millones de
transacciones semanales.

Pere Madrid Gimeno cso

Ex Sales Manager de Papernet, donde en mas de cinco
anos llegd a dirigir un equipo de mas de veinte personas.

Como Head of Delivery de ELSA Consulting gestiond una
cartera de mas de dos millones de ddlares al ano.
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«e SEGURIDAD Y DATOS

Seguridad de nivel empresa. Apoyada en
los estandares de referencia del sector.

17 /19

@ NORMATIVA o UBICACION E INFRAESTRUCTURA
o

RGPD Datos en la UE Servidores ISO

Tratamos los datos conforme a la Infraestructura cloud alojada en la 27001

normativa europea de protecciodn Unidon Europea, con acceso

Nos apoyamos en proveedores
de datos. restringido y comunicaciones

cifradas.

cloud cuyos centros de datos
tienen la certificacion 1SO 27001

vigente.

[2) INFRAESTRUCTURA

Servidores SOC 2

Esos mismos proveedores
publican informe SOC 2 sobre la
infraestructura que opera tu
prospeccion.



HIT SALES ACTO IV - EL SIGUIENTE PASO

P
*SIGUIENTE PASO SESION EN VIVO TU CASO

Lo montamos con tu B .
CaSO enCima de Ia mesa Vendo tu producto a tu cliente ideal

Nada de tour de pantallas: trabajamos sobre tu Y SOBRE ESO MONTAMOS

propuesta de valor real y tus cuentas objetivo. ) )
Una busqueda de prospectos, en vivo, con tu propuesta de valor real

El buzdn de HITS y el flujo de aprobacién, con tu caso concreto  REcorrIDO

Sales sabiendo si HIT
en caja entun eg ocio 03 Una respuesta honesta sobre si HIT encaja en tu negocio




HIT SALES HITSALES.AI

Da en el blanco.

HIT hace el 80%. Ven a ver tu 20%.

HITSALES.AI

BY ELSA



